２００７「住宅営業設計プレゼンテーション基本実技セミナー」
· 現在は新築・リフォームを問わず顧客に対する提案力が営業の決め手になる時代です。

· 顧客は提示された平面から立面や空間を具体的にイメージすることは出来ません。成約に結びつくような訴求力のあるプレゼンテーションは、顧客に対してビジュアルに如何に魅力的に提案できるかの能力にかかっています。

· 提案力向上は頭で理解しただけでは絶対にできないことで、設計担当者自らが表現力を身につけなければなりません。

· 営業技術力強化の第一歩には、真に効果的なプレゼンテーションのための実技の習得が欠かせません。

· 今回はプレゼンテーションシート作成に必要な平面・立面パースカラーリング、点景描画等の基礎的な実技を受講者自ら実習し２日間で習得する実践的なセミナーです。ホームビルダー設計担当者の方々の参加をお勧めします。

◆講習プログラム
第1日目

10：00～11：00　「営業設計プレゼンテーションとは」・・・顧客に感動を与え、受注に結び付けられるようなプレゼンテー

ションとはどのようなものか！成功事例から実証する。

11：00～12：00　　各種画材とその使い方、床フローリング・タイル・石材・カーペット・家具等仕上げ

材料別表現技法とカラーリング。（午後に続く）

12：00～13：00　　昼　休　

13：00～16：30　　点景描画とカラーリング、平面・配置図のカラーリング実習（途中休憩を含む）

第2日

10：00～12：00　　建物の陰影と屋根の表現および立面点景描画カラーリング、

12：00～13：00　　昼　休

13：00～16：00　　立面をパース化する陰影とカラーリング（立面一点透視図法で効果を出す効率的なテクニック）実習

16：00～16：30　　作品展示講評と終了証授与

◆持参するもの：油性マーカー（アルコール系スケッチ、レンダリング用）、パステル（白・黒・グリーン・ブルー・グレー

等5～6色）、色鉛筆（12色以上）、定規、消しゴム、練りゴム、マスキングテープ（Scotchはってはがせるテープ）

カッター（パステル削り用）、水性サインペン、テッシュペーパー等。　＊受講者には個別に詳細をお知らせします。

＊　講　　師：　阿部　市郎　（建築技術支援協会常務理事・元三井ホーム（株）常務取締役設計部長）

＊　開催日時：平成20年2月7日（木）～8日（金）　10：00～16：30

＊　会　　場：（財）住宅金融普及協会　会議室　　東京都文京区関口1－24－2　関口町ビル　　　

＊　募集人員：３０名

· 受 講 費：2日間　15,000円（テキスト・消費税込み）
＊　主　　催：NPO法人建築技術支援協会　〒113-0033　東京都文京区本郷6-25-14　宗文館ビル3階

＊　後　　援：住宅金融支援機構、（財）住宅保証機構、（社）日本建築士会連合会、（社）日本建築士事務所協会連合会

＊　申込先：　建築技術支援協会　TEL：03-5689-2911　 FAX：03-5689-2912　

 E-mail：psats＠psats.or.jp　 HP：http://www.psats.or.jp
「お申し込みいただくにあたって」

　セミナーの申し込みを通じていただいた、個人情報につきましては、「セミナー申し込み管理」「今後開催するセミナーやイベントに関する情報提供」の範囲においてのみ利用し、適正に管理します。住所、名称等に変更がある場合、情報提供を希望されない場合は「申込先」までお知らせ下さい。
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· お願い：申込ご希望の方はFAX、E-mailまたはHPによりお申し込み下さい。

　　　　　　お申し込みいただいた方には、受講票、受講料の払込先及びセミナー会場の案内図をお送りします。

　　　　　　

